
FORMACIN

WEBINAR AECEM-TAB IBERICA DESPACHOS QUE CRECEN (1/3): DE DESPACHO
SATURADO A EMPRESA RENTABLE

Dentro de este ciclo de webinar "Despachos que crecen" y de la mano de
nuestro colaborador TAB IBERICA, queremos aportar nuevos
conocimientos, herramientas y enfoques que ayuden a los despachos a
afrontar uno de sus principales retos: crecer de forma rentable y sostenible.
Saber identificar las principales barreras que frenan el crecimiento del
despacho y cómo pasar de una situación de saturación y dependencia del
socio a una organización más rentable y preparada para crecer.

Muchas asesorías cuentan con una cartera estable de clientes, pero se
enfrentan a un reto cada vez mayor: cómo mejorar su rentabilidad cuando
buena parte de los servicios tradicionales se han convertido en un
commodity y están sometidos a presión sobre precios.

De la mano de Oliver Campbell, fundador y director general de TAB en
España y Lander Ahedo es empresario y gestor administrativo de Ascofi
Berria - Talenom analizaremos cómo evolucionar hacia un modelo de mayor
valor añadido: desarrollar nuevos servicios de asesoramiento, conseguir que
los clientes estén dispuestos a pagar más por ellos, preparar al equipo para
prestarlos y liberar al socio para centrarse en el crecimiento del negocio.

Una sesión práctica para quienes quieran mejorar su cuenta de explotación
sin limitarse a crecer haciendo “más de lo mismo”

Esta sesión es la primera de otras tres: 

15 octubre: Los errores que más dinero hacen perder a una asesoría12
noviembre: Cómo escalar una asesoría sin morir en el intento

Consulta nuestro calendario e inscríbete. 

PONENTE: Lander Ahedo

DIRIGIDO A:

DURACIN: 1 hora

HORARIOS: - Horario Peninsular



24/09/2026 de 10:00 a 11:00 horas


